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✓
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✓ ✓

Localisation géographique des ventes (France, Régions, Dpts) ✓

Chiffre d'affaires commercial (Facturé, A livrer) ✓

Carnet de commandes ✓

Portefeuille affaires en cours (Devis) ✓

Contribution à la marge globale de l'entreprise (Clients, Articles,...)

Analyse multiaxes du CA et de la marge (Clients, Articles,...) ✓

Palmarès des ventes ✓

Comparaison des prix de vente ✓

Suivi des taux de remise ✓

Suivi des taux de marge ✓

Panier Moyen et nombre de ventes ✓

Dépendance Client, Pondération, Règle des 20/80 ✓

Saisonnalité des ventes ✓

Evolution mensuelle et par exercice social des indicateurs clés ✓

Analyse comparative sur plusieurs périodes des indicateurs clés ✓

Analyse des indicateurs clés par client, article, période ✓

Segmentation Clients (Nouveaux, en croissance, perte de vitesse,... ) ✓

Clients Inactifs par famille ✓

Familles d'articles non fréquentées ✓

Pays, Régions, Départements inactifs ✓

Développement des ventes sur clients existants ✓

Identification de points de sous performance ✓

Clients en perte de vitesse ou perdus ✓

Tableaux de bord et Indicateurs clés

Analyse commerciale approfondie

Identification des potentiels et risques commerciaux

Tableaux de bord et Indicateurs clés

Analyse commerciale approfondie

Identification des potentiels et risques commerciaux
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Ventes

Achats

Stocks

Clients

Fournisseurs

Articles
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Tableaux de bord et Indicateurs Clés ✓

Analyse multi axes ✓

Comparaison des prix d'achat inter-fournisseurs ✓

Comparaison des prix d'achat / Volume ✓

Suivi de la progression du prix d'achat d'un article ✓

Suivi des taux de remise ✓

Dépendance Fournisseur, Pondération, règle des 20/80 ✓

Commandes en attente de livraison ✓

Commandes en retard de livraison ✓

Alerte sur progression de prix ✓

Tableaux de bord et Indicateurs Clés ✓

Analyse multiaxes ✓

Stock à ce jour par article, par dépôt ✓

Stock à terme par article, par dépôt ✓

Quantités disponibles, réservées, commandées, préparées ✓

Stock à date par article, par dépôt ✓

Taux de rotation des stocks ✓

Niveau de stock en vol/valeur et jour de CA (intégralité des articles) ✓

Niveau de stock en vol/valeur, jour de CA (articles les plus vendus) ✓

Rupture immédiate ou à terme (intégralité des articles) ✓

Rupture immédiate ou à terme des articles les plus vendus ✓

Risque de surtockage ✓
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